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クラファンで初日に 
支援額を縦積みする方法

［　クラファン　］

［　クラファン以外　］

特定のタイミングで 
一気に売上げる方法



やる理由は？

• 各種ランキング上位をとる 

• 検索上位をとる 

• 見込み客のリストが手に入る

［　特定のタイミングで売上げる方法　］



24ヶ月間で、20ヶ月分やってる



やる理由は？

• 初速の勢いをつけるのが、クラファン最大のコツ 

• 大人気感で注目を集める 

⇒メディア、⇒支援、⇒プラットホームのプッシュ

• 見込み客のリストが手に入る

［　クラファンで初日に支援額を縦積みする方法　］



どう初速を作るか？

• 知らなかった 

• プラットホームも知らない 

• 似たようなことやってるとこは？



ソシャゲをモデリング
• ローンチでAPPランキングに登場させる 

• そのためにローンチ前に事前登録してもらう 

• 登録は無料 

• 登録してインセンティブ 

• 情報を拡散してインセンティブ



２ステップも絡める
• 無料で集客して、有料を売る 

• CPAが下がる 

• 支援者⇒アプローチできる 

• 見込み客⇒アプローチしずらい



やってみた
• ①事前登録してもらう 

• 登録媒体：Twitter、LINE、Facebook、メール 

• 集客手段：広告、プラットホームとの連携、メディ
ア 

• ②開始 ⇒ 支援縦積み 

• ③販売期間中、継続的にフォロー、支援につなげる



結果
３日間で240万円の支援 
※結果27日間で、700万弱。総支援金額の34%

※利益72万円の内、広告費37万円



改善余地ありすぎ
• ターゲティングの精度を改善する期間が短すぎた 

• 登録方法が多すぎた 

• 事前登録ページの商品説明少なかった 

• クラウドワークスのアンケートを先に取るべきだった 

• プロジェクト期間が短かった（27日間） 

• 登録CPA1800円、購入CPA1800円



実施の背景
• 今回実施したのは、海外メーカーの総代理商品では
ない 

• 中国工場のOEM 

• クラファンを一つのツールとして利用していく一例 

• 検索キーワードがある商品 

• 目的：市場を広げる、市場を埋める



ここまでやったら 

クラファンでなくても 

良いのでは？

疑問


