
BUPPAN webinar 

2024年7月

ぶんぱくさん編



楽天で毎月
100万売れる
ショップを作る
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現状：
商品数 ５０００ 種類、有在庫
売上：２０万〜３０万円くらい

まず目指すトコロ：
商品数を少なく、売上たてられる方に向かう。

メモ：
手品グッズより、コスプレの方がやりやすい（だろう）

手品グッズ リピート見込めないのであれば、、微妙
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エネルギーを確保する。
→ エネルギーを奪っている原因をなくす。

→ 商品数減らす。負担を減らす。

コツ（こころがまえ）

小さな一歩。

はじめてしまってから、考えちゃう、でもいい。

（はじめちゃえば、やらないといけないから、やる）
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楽天で毎月100万売れるショップを作る

自己紹介

• 高校時代：2007転売BOOKOFFやトレカ
• 大学の時：中国輸入2011年～自分もつかうとか好
きなもの仕入れて売る感じ

• 卒業してから：2016情報商材屋さん→2019助成金
乞食→2022中国輸入一本で
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楽天で毎月100万売れるショップを作る

【現状】

• コスプレとか微妙なやつで毎月250万、利益率7割ほど。20元→5000円自社出荷
• 12月だと700万ほど利益率維持したまま売れた。

だが

【不安】

• 運と外部要因に左右されすぎ
• まっとうなビジネスではない
• 不良在庫と在庫が多い
• 営業利益ではなく損益分岐で考える必要あり
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楽天で毎月100万売れるショップを作る

【転換と目標】

普通の転売にシフト

楽天24/3月から参入、15万、利益率5割ぐらい
amazon22/12月から参入30万、利益率5割ぐらい

主に手品とかコスプレとか

→月商120万まで伸ばしたい

【根本的な課題と問題】

売り方、LP、集め方・・・も問題だけど7
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金と時間の使い方

お片付けができな
い問題
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金と時間の使い方、お片付けができない問題

１，余計なところで金かかっている→金の使い方が雑になり利益は？
・スマホ代金あれれ5万円
・スタッフに30万ほど金抜かれても気が付かない
・BUPPAN大阪投資なのか浪費なのか・・10万円・・なんにつかっ
たの？遊び？

・5月&6月服で15万課金、マッチングアプリ10万課金、美容施術15
万課金etc

→この感じだとうまくいかないｖｓアイディア経験を積むために自
己投資
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金と時間の使い方、お片付けができない問題

２，余計なことに時間を使っている→ワークライフバランスの基準がない

【実際】6月頭にamazonサブアカ停止、5月頭にメルカリ主力アカ停止
→楽天がんばろ・・？or復旧頑張ろう
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金と時間の使い方、お片付けができない問題
↓楽天モバイル5回線無料
↓tinderガチる：6アカウントに増設
しプレミアム課金

→現実逃避の一種：マインドに問題
あるよな

→やりたいと思ったことはやんない
となｖｓこうしたらうまくいくよな

→まぁお金とか経営よくわかんない
し：経営ノウハウなし
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金と時間の使い方、お片付けができない問題

→雇えば解決する問題でもない
コントロールする力がなくて赤字にな

る

強い人を低コストで雇う力はない

例：スタッフによる盗難事件が発生し

警察沙汰に＠5/3
探偵費用、弁護士費用、証拠獲得費用、

法律事務費用etc時間と金かかった。
ビジネスに全然集中できない

14



金と時間の使い方、お片付けができない問題

３，バックオフィスや経営がざる→拡大不能
まず倉庫の片付けや掃除からスタートでは・・・？
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金と時間の使い方、お片付けができない問題

実力不足なので積み上げ必要
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